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NEXT LEVEL TEAM – NETWORK BY NIK SCHRÖDER 

Ein Handbuch für Freiheit, Wachstum und Erfolg im Network Marketing


Einleitung 

Dieses Buch richtet sich an alle, die mehr aus ihrem Leben machen wollen – an Menschen,

die ihre Zeit, Energie und Motivation nicht länger für ein System opfern möchten, das sie klein hält.


Network Marketing ist keine Theorie, sondern eine Bewegung – eine Lebensweise,

die zeigt, dass echte Freiheit und Erfolg möglich sind,

wenn man bereit ist, Verantwortung zu übernehmen und anderen Menschen zu helfen.


Ich habe dieses Buch geschrieben, um aufzuzeigen,

warum Network Marketing die stärkste, ehrlichste und modernste Form des Unternehmertums ist.

Es geht nicht darum, Produkte zu verkaufen,

sondern darum, Menschen zu verbinden, Inspiration zu geben und gemeinsam ein besseres 
Leben aufzubauen.


Du brauchst keinen Chef, keine Bürozeiten und keine Vorgaben.

Du brauchst nur dich – deinen Willen, deine Vision und den Mut, den ersten Schritt zu machen.


Dieses Buch wird dir zeigen, wie du mit dem Network dein eigenes Leben aufbaust,

statt für die Träume anderer zu arbeiten.

Du wirst verstehen, warum Network Marketing nicht nur eine Chance ist,

sondern eine Bewegung, die Menschen verändert.




Kapitel 1: Warum Network Marketing die Zukunft ist 

Wir leben in einer Welt, in der viele Menschen nur noch überleben, aber nicht mehr leben.

Sie gehen Tag für Tag zur Arbeit, kämpfen sich durch den Alltag,

und am Monatsende bleibt kaum etwas übrig.


Das klassische Arbeitsmodell – 9-to-5, Chef, feste Zeiten, begrenztes Einkommen – ist überholt.

Menschen suchen nach Freiheit, Sinn und Selbstbestimmung.

Und genau hier setzt Network Marketing an.


Im Network Marketing kannst du dein Leben selbst gestalten.

Du bestimmst, wann du arbeitest, mit wem du arbeitest und wie viel du verdienst.

Es geht nicht um Hierarchien, sondern um Menschen, die sich gegenseitig helfen,

die voneinander lernen und miteinander wachsen.


Während andere Systeme dafür sorgen, dass du nur funktionierst,

gibt dir Network Marketing die Möglichkeit, wirklich zu leben.


Kapitel 2: Die Struktur der Freiheit 

Viele Menschen verstehen Network Marketing falsch.

Sie denken, es sei ein Pyramidensystem.

Doch das stimmt nicht.


In Wahrheit ist jedes Unternehmen eine Pyramide:

Ganz oben steht der Geschäftsführer, darunter die Abteilungsleiter,

dann die Mitarbeiter, die Teilzeitkräfte, die Azubis –

und am Ende jemand, der alles sauber hält, aber am wenigsten verdient.


Im Network ist es anders.

Hier startest du auf deiner eigenen Stufe Null.

Du baust dein eigenes Team, du entscheidest,

wer mit dir wächst, und du bestimmst, wie weit du gehst.


Wenn jemand unter dir erfolgreicher wird,

dann ist das keine Bedrohung, sondern ein Kompliment –

denn du hast diesen Menschen ausgebildet, inspiriert und begleitet.


Das ist das Herz des Network Marketings:

Führung durch Vorbild, nicht durch Hierarchie.




Kapitel 3: Verantwortung, Wachstum und Leadership 

Im Network bist du nicht nur Verkäufer,

du bist Mentor, Coach und Motivator.


Du hilfst Menschen, ihr Potenzial zu erkennen,

ihre Ziele zu definieren und ihre Visionen zu leben.

Und wenn du das tust, wächst du selbst mit.


Das Prinzip ist einfach:

Hilf anderen, erfolgreich zu werden – und du wirst automatisch erfolgreich.


Menschen folgen nicht Produkten, sie folgen Persönlichkeiten.

Sie folgen Menschen, die echt sind, die inspirieren, die vorleben.


Leadership im Network bedeutet, Verantwortung zu übernehmen –

für dich, für dein Team und für deinen gemeinsamen Erfolg.


Kapitel 4: Das passive Einkommen – dein Weg in die Freiheit 

Einer der größten Vorteile im Network Marketing ist das passive Einkommen.

Du baust dir eine Struktur auf, die auch dann funktioniert,

wenn du einmal nicht aktiv arbeitest.


Ab einem bestimmten Punkt arbeitet dein Team für dich weiter.

Neue Kunden, neue Partner, neue Bewegungen entstehen.


Das ist der Moment, in dem du wirklich frei wirst.

Du hast dir ein Einkommen geschaffen, das nicht an Zeit gebunden ist.

Und das ist die Definition von finanzieller Freiheit.




Kapitel 5: FitLine und mein persönlicher Weg 

Für mich persönlich ist FitLine das beste Network-System, das ich kenne.

Warum?

Weil es auf Qualität, Vertrauen und Nachhaltigkeit setzt.


Ich nutze die Produkte selbst.

Ich liebe sie, ich stehe hinter ihnen.

Und genau das ist der Unterschied:

Im Network Marketing solltest du nur etwas empfehlen,

was du selbst nutzt und feierst.


Bei FitLine hast du sogar die Möglichkeit,

deine eigene Nummer später auf deine Kinder zu übertragen –

das ist Altersvorsorge auf einem ganz neuen Level.


Kapitel 6: Warum jeder starten sollte

Network ist nichts für Auserwählte, sondern für Menschen mit Vision.

Egal ob jung oder alt, mit oder ohne Ausbildung,

egal ob mit 50 Followern oder 50.000 – jeder kann starten.


Was du brauchst, ist kein Wissen,

sondern der Wille, zu lernen und dich zu entwickeln.


In meinem Team bekommst du alles, was du brauchst:

	 •	 Schulungen und Zoom-Calls

	 •	 1:1 Betreuung

	 •	 Ernährungs- und Business-Coaching

	 •	 Team-Workshops, Challenges, Motivation und Support


Wir bringen dich Schritt für Schritt an dein Ziel. Ein Geschäft für jeden!




Kapitel 7: Komm in mein Team 

Wenn du das hier liest, dann hast du schon mehr verstanden als die meisten.

Du willst Veränderung, und du spürst, dass da mehr in dir steckt.


In meinem Team bekommst du keine leeren Versprechen.

Du bekommst echte Unterstützung, ehrliches Mentoring und ein System, das funktioniert.


Bei uns bist du nicht nur eine Nummer.

Wir kennen dein Ziel, wir helfen dir, und wir begleiten dich auf deinem Weg.

Du hast nichts zu verlieren – nur alles zu gewinnen.


Wir erklären dir alles persönlich,

egal ob du Erfahrung hast oder bei Null beginnst.

Du musst nur anfangen – und dir selbst die Chance geben, erfolgreich zu werden.


Kapitel 8: Mindset & Malochen!  – Der wahre Schlüssel zum Erfolg 

Erfolg im Network beginnt nicht mit einem Produkt, nicht mit einem Plan,

sondern mit deinem Mindset.


Dein Denken bestimmt dein Handeln.

Und dein Handeln bestimmt dein Ergebnis.


Wenn du glaubst, dass du es schaffen kannst – wirst du Wege finden.

Wenn du glaubst, dass du es nicht kannst – wirst du Ausreden finden.


Im Network Marketing entscheidet nicht dein Startpunkt, sondern deine Haltung.

Die meisten Menschen scheitern nicht, weil das System nicht funktioniert,

sondern weil sie zu früh aufgeben.


Fang an für dich zu Malochen! Wer mehr tut als andere wird automatisch besser.

Wenn du besser bis als andere kommt der Erfolg von selber. 

3-5 Jahre Vollgas für die finanzielle Freiheit und Absicherung für die Zukunft.

Nicht nur für dich, für deine folgende gesamte Generation. 


Der Unterschied zwischen Gewinnern und Verlierern liegt in der Ausdauer.

Wer dranbleibt, wer täglich lernt, wer sich weiterentwickelt,

wird unaufhaltsam.


Darum arbeite jeden Tag an deinem Mindset:

Lesen, Visualisieren, Dankbarkeit, Fokus, klare Ziele.

Denn dein Geist ist das Fundament deines Erfolgs.

Kombiniere es mit maximalen Einsatz und bringe dein Network 

Gemeinsam mit uns an die Spitze. Let´s go! 




Kapitel 9: Systeme statt Zufall – Der Weg zu nachhaltigem Erfolg 

Im Network Marketing geht es nicht um Glück.

Erfolg entsteht durch Systeme, Strukturen und Wiederholbarkeit.


Wer langfristig wachsen will, braucht einen klaren Prozess:

Wie werden neue Kontakte gewonnen?

Wie werden sie informiert?

Wie werden sie ins Team integriert und erfolgreich gemacht?


Erfolg entsteht, wenn du einen Weg findest,

den jeder in deinem Team leicht kopieren kann.

Das nennt man Duplikation.


Wenn jeder das Gleiche tut – mit seiner eigenen Persönlichkeit –

dann wächst dein Business automatisch.

Es ist kein Zufall, es ist Strategie.


Darum:

Mach aus deinem Wissen ein System.

Mach aus deiner Erfahrung eine Struktur.

Und mach aus deinem Team eine Bewegung.


Kapitel 10: Vision, Freiheit und Vermächtnis 

Am Ende geht es nicht nur um Geld.

Es geht darum, etwas zu hinterlassen.


Menschen, die durch dich ihren Weg gefunden haben.

Familien, die dank dir frei leben.

Träume, die du durch deine Arbeit mit anderen verwirklicht hast.


Dein Erfolg im Network Marketing ist mehr als dein Einkommen –

es ist dein Vermächtnis.


Baue etwas auf, das bleibt.

Ein Team, das ohne dich weiterwächst.

Eine Bewegung, die inspiriert.

Eine Vision, die Menschen berührt.


Denn das ist wahre Freiheit:

Wenn du nicht nur dein eigenes Leben veränderst,

sondern das Leben vieler anderer gleich mit.




Abschluss 

Network Marketing ist mehr als ein Beruf –

es ist eine Lebenseinstellung, eine Bewegung, eine Vision.


Ich wünsche mir, dass du nach diesem Buch verstehst,

dass Freiheit keine Fantasie ist, sondern ein erreichbares Ziel.


Wenn du bereit bist, etwas zu verändern,

dann melde dich bei mir.

Ich zeige dir, wie du deinen Weg gehst,

dein Team aufbaust und dein Leben selbst gestaltest.

Du hast nichts zu verlieren du kannst du gewinnen!


Warte nicht, schreib mir jetzt direkt bei WhatsApp! 

Lass uns austauschen und deinen neuen Weg besprechen.


Ansprechpartner:

Nik Schröder 

+35799185952 (Zypern Vorwahl) 



